
 

Pôle d’expertise Commerce International 2012 
 

INT.03  – L’ACHETEUR ET LES IMPORTATIONS 

   

Organi sation  

Durée :  3  jours 

Lieux et dates : 

Bourg en Bresse 

                15, 19 et 27/11/2012 

Oyonnax 
               25, 31/05 et 08/06/2012 

Horaires : 09h00 – 12h00 
 13h30 – 17h30 

Tarif :  900 € HT / personne 

 TVA 19.6 %  

Public  
Responsables d’un service Achat, 
Import ou Logistique, Acheteurs, 
Assistantes Achats, Importateur 
 

Pré-requis 
Aucun 
 

Méthodes pédagogiques 
 

Pédagogie active s’appuyant sur : 

� Exercices pratiques 
� Echanges interactifs avec 

les participants 

� Utilisation des expériences 
des participants. 

 

Bénéfice client (relation 
gain / coût 

• Savoir calculer le coût 
complet lié à une opération 
d’importation.. 

• Identifier et gérer les 
risques en matière d’achats 
internationaux en 

préservant ses intérêts. 

Objectifs pédagogiques  

A l’issue de la formation, les participants sauront : 

• Appréhender toutes les étapes d’une opération d’importation 
• Connaître les modalités commerciales, réglementaires  et juridiques liées aux 

achats internationaux 
• Maîtriser l’ensemble des coûts 
• S’assurer  de la réussite des opérations d’Achat International 

 

Programme 
I. LES ACHATS INTERNATIONAUX AU CŒUR DE LA  STRATEGIE DE 
L’ENTREPRISE 
 
II. L’INTERNATIONAL DIFFERE DU DOMESTIQUE ! 
 
III. LES OUTILS DU COMMERCE INTERNATIONAL SOUS L’ANGLE DE 
L’ACHETEUR   

• Etape n° 1 : stade du projet d’importer 
• Etape n° 2 : recherche et sélection de fournisseur s potentiels  
• Etape n° 3 : gérer la commande d’achat de bout en bout : 
• Les risques d’une opération d’importation  
• La couverture de ces différents risques  

 
IV. FAIRE ACHEMINER LA MARCHANDISE DE L’ETRANGER 

• Définition et fonction des incoterms 2010  
• Présentation des incoterms 2010  
• Faire le bon choix en matière d’incoterm  
• Les principaux modes de transport à l’international 
• L’assurance transport 
• Les relations avec les commissionnaires de transport 

V. COMPRENDRE LES MECANISMES DOUANIERS 
• Les formalités douanières à l’import 
• Les documents d’accompagnement de la déclaration  
• Les droits et taxes à l’importation  
• Comment connaître les réglementations afférentes aux marchandises ? 
• Les différents régimes douaniers à l’importation 
• Les procédures de dédouanement  
• Les échanges avec la communauté européenne       

 
VI. REGLER SES FOURNISSEURS ETRANGERS  

• Les différents instruments de paiement  
• Les techniques de paiement à l’international 

 
VII. ELABORER LES CONDITIONS GENERALES D’ACHAT 

• Les conditions générales de vente et d’achats 
• Les clauses essentielles des conditions générales  

 
VIII. ELABORER LE PRIX DE REVIENT IMPORT 

• Les éléments de calcul d’un prix de revient import 
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